
 

  
 

Facilitering af projekter omhandlende  

cirkulær omstilling i værdikæder  

Værdikæde-tjek og værdikædesamarbejder 

Samarbejder på tværs af virksomheder kan indebære risiko for uklar rollefordeling, manglende koordi-
nering, forskellige fortolkninger af bevillingens krav og forsinkelser i projektforløbet. Værdikædesam-
arbejder kan derfor tilkøbe projektfacilitering, som er en projektspecifik og proaktiv ydelse med fokus 
på samarbejde, fremdrift og gennemførelse inden for bevillingens rammer.  

Projektet får bl.a. tilknyttet en fast projektfacilitator, der følger projektet fra start til slut, understøtter 
partnernes fælles forståelse af projektets mål og krav og tilbyder faglig sparring og vejledning for at 
sikre fremdriften af værdikædesamarbejdet. Derudover får værdikæder ved tilkøb af projektfacilitering 
mulighed for at deltage i events på tværs af andre værdikædesamarbejder, samt støtte og sparring ift. 
formidling af projektet og dets resultater.  

Nedenstående skema viser dels de ydelser, der indgår i den generelle support, samt de ekstra projekt-
specifikke ydelser, som værdikæden modtager ved tilkøb af projektfacilitering. Tilkøbet supplerer så-
ledes den generelle support. 
 

 Beskrivelse Tilkøb af fa-
cilitering 

Fravalg af 
facilitering 
(generel 
support) 

1. Opstart    

Kickoff Online introduktion til de over-
ordnede rammer og regler, 
rapporteringsproces, tidsfri-
ster, skabeloner og kommuni-
kationskrav. 

✓ ✓ 

Vejledningsmateriale Adgang til standardiserede 
vejledninger, skabeloner, tids-
planer og øvrige materialer. 

✓ ✓ 

Fast projektfacilitator gennem 
projektperioden 

Værdikæden får én fast pro-
jektfacilitator, som kender 
projektet, partnerkredsen og 
bevillingens rammer. 

✓  

2. Projektgennemførelse og 
samarbejde 

   

Information og påmindelser Løbende information om fæl-
les frister, rapportering, 
events og eventuelle ændrin-
ger i vejledninger. 

✓ ✓ 
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Faglige aktiviteter  Invitation til relevante fælles 
arrangementer og videndeling 
på tværs af værdikæderne. 

✓  

Deltagelse på statusmøder Statusmøder mellem projekt-
facilitator og værdikædens 
partnere med fokus på frem-
drift, udfordringer og kom-
mende aktiviteter.  

✓  

Sparring og gennemgang af lø-
bende projektdokumenter 

Mulighed for faglig sparring 
med den faste projektfacilita-
tor i forhold til opfølgning på 
den kvartalsvise indrapporte-
ring af timer samt den halvår-
lige indrapportering af faglig 
rapport. 

✓  

Sparring ved ændringer Mulighed for sparring med 
den faste projektfacilitator i 
tilfælde af ændringer i projekt-
beskrivelse eller partnerud-
skiftning. Desuden hjælp til 
rekruttering af nye partnere el-
ler tilpasning af ansøgningen. 

✓  

3. Effekter    

Introduktion til effektmåling - Kli-
makompasset 

Fælles introduktion til effekt-
måling med henvisning til Kli-
makompassets generelle vej-
ledninger. 

✓ ✓ 

Værdikædespecifik sparring om 
effektmåling i Klimakompasset 
og indsamling af data 

Sparring om planlægning, ind-
samling og sammenstilling af 
de data, som værdikædesam-
arbejdet skal levere, samt 
sparring om værdikædens ef-
fektmåling i Klimakompasset. 

✓  

4. Kommunikation og synlig-
hed 

   

Offentliggørelse af værdikæder-
nes indhold. 

Omtale af værdikæderne på 
hjemmesider og evt. sociale 
medier.   

✓ ✓ 

Øget synlighed og styrket kom-
munikation 

 

Bidrag til synliggørelse af re-
sultater på relevante plat-
forme eller events, formidling 
via stærke netværk samt 
hjælp til at oversætte værdi-
kædens resultater til målret-
tet markedskommunikation.  

✓  
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5. Afslutning    

Afsluttende rapportering Gennemgang af værdikædens 
leverancer og resultater, do-
kumentation, udeståender og 
frister med henblik på en retti-
dig afslutning inden for bevil-
lingens rammer.  

✓ ✓ 

 

Afslutningsmøde og næste skridt Opsamling på projektets for-
løb og resultater efter afslut-
ning.  Sparring med projektfa-
cilitator om næste skridt på 
vækstrejsen.  Adgang til net-
værk på tværs af økosystemet 
og overblik over yderligere 
muligheder – f.eks. netværk, 
arrangementer, støtteordnin-
ger og projekter. 

✓  
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Pris og betaling   
Tilkøb af projektfaciliteringen foretages samlet for værdikæden. Faciliteringsaftalen gælder derfor alle 
partnere i projektet og forløber sig over projektets løbetid. 

 

Pris for projektfacilitering 
10 % af den udbetalte støtte for ikke-medlemmer. Støtten til videninstitutioner er ikke med i beregningen af 
beløbet. 
 
Prisen reduceres til 7,5% såfremt alle virksomhederne i værdikæden er betalende medlemmer hos Food & Bio 
Cluster, WE BUILD DENMARK, Lifestyle and Design Cluster eller MADE.  
 
Da faciliteringen er et tilkøb specifikt tilpasset projekter, der omhandler cirkulær omstilling i værdikæder og er 
knyttet til værdikædens bevilligede budget, beregnes den specifikke pris for facilitering i budgetskemaet, dvs. 
på ansøgningstidspunktet. Her beregnes prisfordelingen pr. partner, se nedenstående eksempler.  
 
Alle priser er ekskl. moms, som bliver tillagt på fakturaen.    

Fakturering og betaling 
Der faktureres til hovedansøger i takt med, at støtten udbetales. Det vil sige, at når støtten er udbetalt for rap-
porteringsperioden, sendes en faktura på 10% / 7,5% for projektfacilitering. Hermed følger betaling af facilite-
ring værdikædens fremdrift og udbetalinger. Perioderne er enslydende med støtteudbetalings-perioderne, 
som er omtalt i afsnit 12.4 og 12.5 Udbetaling af støtte i hhv. Vejledningen om støtte til værdikæde-tjek og Vej-
ledningen om støtte til værdikædesamarbejde.  
 
Det er værdikædens eget ansvar at beslutte, hvordan faciliteringsydelsen fordeles imellem alle partnere. Det 
er derfor også hovedansøgers eget ansvar at viderefakturere til de øvrige partnere i projektet efter modtagelse 
af faktura.  
 
Udsendte faktura, vil blive opkrævet med 14 dages betalingspligt fra fakturaens udsendelse. 

Eksempel – pris for projektfacilitering for et værdikædesamarbejde beregnet med hhv. 7,5% og 10% 
I nedenstående eksempler med et totalbudget på 4.000.000 kr. udgør støtten i alt 2.396.300 kr. Eksemplet ta-
ger udgangspunkt i, at udbetalt støtte bliver lig med budgetteret støtte, dvs. værdikæden bruger hele deres 
budget. 
 
Prisen for tilkøb af projektfacilitering beregnet ved 7,5% udgør jf. eksempel 1 (56.385+36.488+46.200)  
139.073 kr. fordelt over projektperioden.  
 
Prisen for tilkøb af projektfacilitering beregnet ved 10 % udgør jf. eksempel 2 (75.180+48.650+61.600)  
185.430 kr. fordelt over projektperioden. 
 
Besparelse ved medlemskaber: 46.357 kr.  

Eksempel – pris for projektfacilitering for et værdikæde-tjek beregnet med hhv. 7,5% og 10% 
I nedenstående eksempler med et totalbudget på 749.000 kr. udgør støtten i alt 374.500 kr.  Eksemplet tager 
udgangspunkt i, at udbetalt støtte bliver lig med budgetteret støtte, dvs. værdikæden bruger hele deres bud-
get. 
 
Prisen for tilkøb af projektfacilitering beregnet ved 7,5% udgør jf. eksempel 3 (16.800+11.288)  
28.088 kr.  fordelt over projektperioden.   
 
Prisen for tilkøb af projektfacilitering beregnet ved 10 % udgør jf. eksempel 4 (22.400+15.050)  
37.450 kr.  fordelt over projektperioden.   
 
Besparelse ved medlemskaber: 9.362 kr.  
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Værdikædesamarbejde - Eksempel 1 på pris ved tilkøb af projektfacilitering ved pris på 7,5 pct 
- Alle partnerne er betalende medlemmer 

 

 
Værdikædesamarbejder – Eksempel 2 på pris ved tilkøb af projektfacilitering ved pris på 10 pct 

- Alle partnerne er ikke betalende medlemmer 
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Værdikæde-tjek - Eksempel 3 på pris ved tilkøb af projektfacilitering ved pris på 7,5 pct 
- Alle partnerne er betalende medlemmer 

 
 
Værdikæde-tjek - Eksempel 4 på pris ved tilkøb af projektfacilitering ved pris på 10 pct 

- Alle partnerne er ikke betalende medlemmer 
 

 


