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	Forberedende ansøgningsskema til støtte til rådgivning vedr. eksport til nye markeder



Denne ansøgningsskabelon kan anvendes til forberedelse til jeres endelige ansøgning til støtte til rådgivning vedr. eksport, som skal oprettes, skrives og indsendes via det online ansøgningsmodul. 
Skemaet er en hjælp til at have de nødvendige oplysninger når du ansøger online, der kan være forskelle til hvordan side og felter ser ud på onlineansøgningen. Der er i videst muligt omfang lavet så du kan copy paste.
Se mere om tidspunkter for åbne ansøgningsrunder her. 
OBS: Skemaet indeholder ikke alle elementer fra det online ansøgningsskema, men de væsentligste. Du kan derfor opleve mindre forskelle.

	Før du går i gang | Indledende adgangskrav 

	For at komme i betragtning til støtte fra programmet, skal nedenstående objektive krav være opfyldt:
[√] Max en ansøgning/bevilling
En virksomhed kan kun indsende én ansøgning til Eksport-programmet per CVR-nummer. Der kan søges igen når en given bevilling er afsluttet. Afsluttet defineres som I har indsendt afrapportering, og I har modtaget skriftlig bekræftelse på at afrapportering er godkendt.
[√] Antal årsværk 2-249
Virksomheden skal have mellem 2-249 årsværk (jfr. SMV-definitionen) i seneste aflagte regnskabsperiode. Antallet af årsværk hentes og vurderes alene via data fra CVR-registret og E-indkomst. Tjek evt. dine data her www.cvr.dk.    
[√] Virksomhed har SMV-status 
Virksomheden må maksimalt have 249 ansatte, en omsætning på maksimum 50 mio. euro og/eller en balance på maksimum 43 mio. euro (man må gerne overskride maksimum for enten omsætning eller balance, men ikke begge på samme tid). 
OBS: For at kunne anses for en SMV og dermed omfattet af ordningen, må virksomheden inkl. moder- og datterselskaber og andre koncernforbundne selskaber maksimalt have en omsætning på 50 mio. euro og/eller en balance på maksimum 43 mio. euro (man må gerne maksimalt have en omsætning på 50 mio. euro og/eller en balance på maksimum 43 mio. euro).
Hvis du er i tvivl om din virksomhed har SMV-status, kan du kontakte din revisor. 
Læs mere omkring SMV definitionen her. 
Se øvrige og alle krav og vilkår her.
[√] Støtteberettigede aktiviteter
Støtte til indkøb af eksterne rådgiverydelser, der er nødvendige for at lancere et nyt eller et eksisterende produkt på et nyt marked.

Hvad er støtteberettiget?
· Nyt geografisk marked (land/region) for ansøger, dvs. at der ikke forud for ansøgningstidspunktet er igangsat eksportaktiviteter og/eller solgt produkter/tjenesteydelser til markedet. En delstat i et land, anses ikke for nyt marked. 
· Nyt kundesegment for ansøger, men ikke nyt geografisk marked (land/region) for ansøger. Et marked defineres ikke alene af land eller region, det kan også være 2 forskellige segmenter, fx B2C og B2B eller sundhed / energi sektor etc. Det væsentlige er at der ikke kan anvendes allerede eksisterende distributionskanaler.
Læs mere omkring Støtteberettigede aktiviteter (ydelser) her.
[√] Krav til ansøgningen
[image: Advarsel kontur]Data om virksomhed hentes automatisk fra CVR registeret, vær derfor opmærksom på at jeres data er korrekte i registeret. Der er ikke mulighed for at ændre manuelt, når du skal til at oprette din endelige ansøgning online.
 
Ansøgningsskemaet skal udfyldes så detaljeret og fyldestgørende, at beskrivelsen kan stå alene i behandlingen af ansøgningen, og udefra stående personer får en klar forståelse af virksomheden, jeres parathed og det projekt, der søges om støtte til.

Uklarheder, mangler eller oplysninger kan føre til, at ansøgningen sendes tilbage til yderligere uddybning eller at du ikke kommer i betragtning. Du skal skrive ansøgning så den er tilstrækkelig for at vurdere. Vil du vide mere om vurderings – og tildelingskriterier, så læs her.

OBS: Husk der er meget I kan tage for givet, som vurderingslæsere ikke kan vide. Tag altid fat i dit regionale Erhvervshus hvis du vil du have sparring på dit projekts match til tilskudsprogrammet, og/eller sparring på ansøgningens fyldestgørelse. Vores vejledning er gratis.







	[bookmark: _Hlk523897055]1. Virksomhedsoplysninger 



	A. Stamdata

	Virksomhed: Udfyldes automatisk fra CVR registeret.

	Adresse: 
	CVR-nummer:
 [indtast]                       
	
P-nr:

	Postnummer: 

	By: 

	Kommune: 

	Region:


	
Branche:  
	
Branche-kode:

	Årsværk
	Etableringsår
:

	Selskabsform:

	Navn på tegningsberettiget/Direktør:
[indtast]

	Mail: [indtast]
	Mobil: [indtast]

	Kontaktperson: 
[indtast]
	Mobil: [indtast]

	Mail: [indtast]
	Telefon: [indtast]

	Hjemmeside: [indtast]

	


Sæt kryds, hvis din virksomhed har SMV-status (jf. definition – se hjælpetekst). Hvis du er i tvivl om din virksomhed har SMV-status, kan du kontakte din revisor.
	☐



*Indhentes automatisk fra Virk.dk ved indtastning af CVR-nr. 
**Årsværk for seneste måned indhentes automatisk fra Virk.dk ved indtastning af dit CVR-nr. 

Obs 1) Når du senere skal indtaste ansøgningen online, skal du bruge virksomheds MIT ID, er du medarbejder (kontaktperson) der opretter, kan den med tegningsberettiget MitID oprette et medarbejder ID til dig. 



	B.1 Nøgletal for seneste regnskabsår


Obs: der hvor data er tilgængelige, hentes direkte fra CVR registeret, du bør derfor tjekke at CVR-registeret er opdateret. Der kan ikke manuelt rettes i data når du kommer til at indtaste din ansøgning online.

	Omsætning seneste regnskabsår (kr.)
	[indtast]

	Eksport omsætning i %
	(indtast)

	Resultat før skat (kr.)
	[indtast]

	Statusbalance (kr.)
	[indtast]

	Egenkapital (kr.)
	[indtast]







	B.2 Nuværende eksportomsætning


	Eksport per land
	[Beskriv de lande / regioner I eksporterer til, og omsætning i DKK – sidste regnskabsår]

	Land
	Seneste regnskabsår omsætning i DKK.

	(1)
	[indtast]

	(2)
	[indtast]

	(3)
	[indtast]

	(4)
	[indtast]

	(5)
	[indtast]

	(6)
	[indtast]

	(7)
	[indtast]

	(8)
	[indtast]

	(9)
	[indtast]

	Øvrige
	[indtast]


 




	C. Har virksomheden tidligere modtaget de minimis-støtte til virksomhedsudvikling? (eks.: EU, nationale eller regionale ordninger)

	Tilskud i programmet er offentlig støtte som ydes efter de minimis-reglerne. Reglerne om de minimis-støtte indebærer, at en virksomhed over en periode på 3 år maksimalt kan modtage op til 300.000 EUR som de minimis-støtte (vær obs på at det er på koncern niveau) 
Har din virksomhed tidligere modtaget de minimis-støtte? 
☐Nej  ☐Ja, hvis ja, nævn dem som I inden for de seneste 3 år har deltaget i: 

For indtastning i online ansøgningsmodulet, hav klar hvilke støtteordninger, tidspunkt for støttetilsagn samt støttebeløb. Har du ikke liste allerede, kan du anvende følgende til at have data klar når du skal indtaste ansøgning. 

Hvilke støtteordninger, beløb og tidspunkt? 
	Støtteordning
	Bevilgende organisation
	Tidspunkt (jfr. dato i støttetilsagn) 
	Støttebeløb Dkk. (Jfr. støttetilsagn)

	[indtast]
	[indtast]
	[indtast måned/år]
	[indtast]

	[indtast]
	[indtast]
	[indtast måned/år]
	[indtast]

	[indtast]
	[indtast]
	[indtast måned/år]
	[indtast]

	[indtast]
	[indtast]
	[indtast måned/år]
	[indtast]

	[indtast]
	[indtast]
	[indtast måned/år]
	[indtast]

	[indtast]
	[indtast]
	[indtast måned/år]
	[indtast]








	D. Tidligere SMV:Eksport projekter

	Har virksomheden tidligere modtaget til tilskud fra tidligere programmer benævnt SMV:Eksport? Ja/Nej

Hvis ja, skal du beskrive, hvilke specifikke resultater der er opnået, ikke mindst forretningsmæssigt og med hensyn til opnåelse af ny eksportomsætning, eller klargøring af organisation, f.eks. ansættelse af nye medarbejdere eller andre investeringer. 
Beskriv derudover hvordan det nye projekt, som denne ansøgning omhandler, er nyt eller komplementerer det tidligere projekt, der har modtaget støtte fra SMV:Eksport. Hvis virksomheden har modtaget støtte til flere projekter, skal du redegøre for dem alle. Af hensyn til vurdering af din ansøgning, er det væsentlig at vi kan læse at projektet er noget andet, ikke det samme og hvordan du har forankret tidligere indsatser, eller at denne ansøgning bygger til tidligere ansøgninger (er forskellig, gør mere)


	




	[bookmark: _Hlk83897698]E. Beskrivelse af virksomheden



Lav en fyldestgørende beskrivelse af virksomheden, I søger støtte til. Nedenstående spørgsmål skal besvares.

	[bookmark: _Hlk83897816][bookmark: virkbeskr_helptext][bookmark: _Hlk523897386]Om virksomheden

[Beskriv her virksomheden, jeres vision, jeres langsigtede formål eller ”drømmen” for virksomheden. Eller med andre ord: Hvad laver i og hvad er meningen med virksomheden helt overordnet? Hvem er I? Hvad vil I gerne have i fremtiden, hvad arbejder I hen mod? Hvem er jeres ejere/er I del af en virksomhedsgruppe?]

	





	Produkter og ydelser

[Beskriv kort hvilke produkter/ydelser virksomheden tilbyder sine kunder. Vær kort men alligevel så beskrivende at det giver mening for en udenfor din virksomhed.]







	Kunder og markeder

[Hvilken type kunder/brancher sælger virksomheden sine produkter/ydelser til, på hvilke markeder og gennem hvilke salgskanaler? Har i distributører, agenter eller andre salgspartnere, så vær specifik særligt i forhold til at vise at de ikke er relateret til det projekt I søger til] 







	Andet om virksomheden

[Hvad er jeres konkurrencesituation, særlige position, svagheder og styrker etc. som har relevans for projektet og det at nå jeres ambitioner? Det er en god ide at understrege hvor jeres produkt står stærkt og hvorfor, Det er f.eks.  er en god ide at vise hvor gode I har været til at opnå andele der hvor I allerede er, hvad I er bevist om ikke at kunne, argumentere for hvorfor og hvor dette projekt og tilskud vil gøre en forskel – vær faktuel.]







	F. Beskrivelse af virksomhedens vækstambitioner



Hvad er virksomhedens overordnede vækstambitioner, både på kort og længere sigt? Vækstambitioner skal være realistiske, og reflektere din virksomheds evner og kapacitet som helhed. Jeres vækstambitioner vil være en del af vurderingen af mulig bevilling.

	Vækstambition på kort sigt (= indenfor det næste år)*

[Skal angives med forventet øget omsætning / antal ansatte / antal nye eksportmarkeder og der skal kort redegøres herfor – obs der tastes i felter]





	Vækstambition på længere sigt (= indenfor de næste 2 – 5 år)*

(Skal angives med forventet øget omsætning / antal ansatte / antal nye eksportmarkeder og der skal kort redegøres herfor  – obs der tastes i felter]





	G. Udfordringer og muligheder i forhold til vækstambitioner


	
[


Hvilke udfordringer og muligheder påvirker virksomheden i at indfri de beskrevne vækstambitioner?  Hvilke tanker har I om at imødekomme disse?]

	







	[bookmark: _Hlk523899104]2. Beskrivelse af projektet



	A.1 Projekttitel


	[Skriv en kort præcis titel der beskriver dit projekt på bedst mulig vis.] 


	



	[bookmark: _Hlk523898106]A.2 Hvad søges der i støtte? 



Du er ved at søge et tilskud til rådgivning til forberedende eksportaktiviteter på nye markeder. Se hvilke rådgivningsydelser der er støtteberettigede her.

Hav størrelse på det beløb du selv forventer at bruge klar til indtastning.

Du kan søge et tilskud på mellem 50.000 til 150.000. Der tilbydes tilskud på 50 % af afholdte støtteberettigede udgifter ekskl. moms til rådgivning.  
Ved tilsagn, betyder dette i praksis, at deltagervirksomheden afholder og betaler projektrelevante rådgivningsudgifter på op til 300.000 kr. ekskl. moms og modtager et tilskud på 50 % heraf. Egenfinansieringen er kontant og udgør 50 %. Der kan ikke medfinansieres med egne timer.

Bemærk, at deltagelse i programmet således kræver en vis likviditet hos deltagervirksomheden, da deltagervirksomheden selv skal bære hele udgiften til rådgivningen indtil udbetaling af tilskud. Ligesom der skal argumenteres tilstrækkeligt for evne til at gennemfører fundne handlingspunkter efter ansøgte projekt er gennemført.

Godt råd: vær sikker på at din ansøgning i tilstrækkelig grad argumenteret for sammenhæng mellem det du søger til, og ansøgte beløb.


	[bookmark: _Hlk523898625]B. Projektbeskrivelse



Beskriv fyldestgørende det konkrete projekt I søger støtte til. Vær opmærksom på at læser kun kan vide og medtage det du beskriver i sine vurderinger. Nedenstående spørgsmål skal besvares. 

	[bookmark: _Hlk83898425][bookmark: _Hlk523899262]Projektbeskrivelse 

[Hvad går jeres eksportprojekt konkret ud på – og hvordan vil eksportprojektet hjælpe jer til at indfri de tidligere beskrevne ambitioner samt de efterfølgende forventede effekter fra eksportindsatsen? ]
 
[Hvorfor er projektet vigtigt for virksomheden og hvordan vil det styrke virksomhedens forretningsmæssige potentiale? Argumenter for potentialet realiserbarhed.]

	

	





	C. Rådgivningsaktiviteternes ramme / formål


	[bookmark: nyteknologi_helptext]For at bistå vores forståelse af din projektbeskrivelse og udfordringer ovenfor, marker hvilke formål, du forventer inkluderet (berørt) i dit arbejde med rådgiver:

Afkryds – der kan vælges flere:

· Markedsvalg & eksportstrategi
· Markedsadgang & etablering
· Salg, partnere & kunder i udlandet
· Jura, kontrakter & compliance
· Logistik, told & levering
· Prissætning, økonomi & finansiering
· Organisation & eksportmodenhed
· Skalering & international vækst
· Certificering og mærkning
· Digital eksport & e-commerce
· Andet, beskriv kort
Beskriv nærmere, hvis Andet er valgt



	



	
D. Rådgivers opgaver


	
Husk: Tilskud gives til forberedende rådgiveraktiviteter, der er nødvendige for at lancere et nyt eller eksisterende produkt/tjenesteydelse, til et nyt marked. 

Der kan ydes tilskud til rådgiveraktiviteter der er undersøgende, analyserende, forberedende og klargørende samt opfølgende herpå. 
For at sikre, at det du ansøger, ikke kan opfattes som eksportstøtte, dvs. omfatte driftsmæssige opgaver, og sikre at der er tale om støtteberettigende aktiviteter af forberedende karakter, skal du beskrive de opgaver, rådgiver skal udføre. Vær klar og præcis i hvad rådgiver skal udføre. 

Det er et vurderingskrav, at det kan læses tilstrækkelig, til at vurdere at det er støtteberettiget

(Beskriv med ord hvad skal rådgiver bidrage med og/eller bringe til projektet? Hvilke konkrete rådgiveropgaver og resultater skal denne bidrag med / levere. Samt hvad skal rådgiver gøre jer i stand til?]












	Afkryds hvilke aktivitetsoverskrifter, du forventer at rådgiver vil arbejde med? Der kan vælges flere. 

· Go2market strategier eller delelement analyser & planer e.g.:
· Markedsanalyser og udvælgelse
· Markeds- og kundebehovsanalyser og value-propositions
· Kunde- og segmenteringsanalyser
· Branding og/eller kommunikationsstrategi
· Salgskanalstrategier
· Partnerstrategi og partnerguides
· E-platformsanalyser og strategier
· Certificering og mærkning
· Etableringsstrategi & afdækning jura mm.
· Organisations og supplychain – gapanalyser og handleplaner
· Andet, beskriv kort







	E. Økonomisk og organisatorisk kapacitet til at realisere projektet og frigøre potentialet (1 -5 vurderingspoint af 10) 

	
[Beskriv jeres kapacitet til at kunne gennemføre jeres projekt, både økonomisk og organisatorisk. Begrund fyldestgørende, da din kapacitet og deraf vurderet evne til at kunne nå vækst, er en af flere væsentlige vurderingskriterier.

Fx er der kapital til rådighed for gennemførsel af projektet? Skal der evt. findes ekstern finansiering? OBS Hvis regnskabet viser negativt driftsresultat og/eller negativ egenkapital skal redegørelse sandsynliggøre at kapital er til rådighed. 

Hvordan sikrer I ressourcer, mandskab og/eller systemer? Hvordan arbejder I? Har I f.eks. en professionel bestyrelse, direktion, hvordan leder I projekter til succes, har I referencer på, I er gode til at nå det, I sætter jer for etc.

Hvordan sikrer I den langsigtede forankring af indsatsen på det nye marked – såvel organisatorisk som finansielt?]














Obs: I lægger selv ud for rådgiverydelsen, indtil jeres projekt er afleveret og godkendt af Erhvervsfremmestyrelsen. I skal derfor kunne oppebære likviditeten til rådgiverkøbet indtil udbetaling. Se vilkår for udbetaling her.

	F. Effekter som følge af projektet (1 -5 vurderingspoint af 10)

	
[Beskriv de forventede realistiske effekter af jeres projekt, og brug af ansøgte støtte, herunder rådgivers faglige bidrag samt det økonomiske tilskud til rådgiver.]

	
	Meromsætning (eksport DKK.)
	Øget antal ansatte total i virksomheden 

	År 1 efter projektdeltagelse
	
	

	År 2 efter projektdeltagelse
	
	

	År 3 efter projektdeltagelse
	
	

	År 4 efter projektdeltagelse
	
	

	År 5 efter projektdeltagelse
	
	



[Redegør for hvorfor de anførte effekter er realiserbare og realistiske. 

Forventer I at rådgivers faglige bidrag vil løfte jeres eksportkompetenceniveau – og hvordan?]


	Betydning af støtten

[Begrund hvorfor støtte og brug af ekstern rådgivning, økonomisk og fagligt, vil være afgørende for projektets gennemførelse og succes – hvad gør det jer i stand til som I ellers ikke ville kunne? Hvad er I ikke i stand til, eller kan I ikke gøre nu, såfremt tilskud ikke opnås?]



[bookmark: _Hlk523900389]
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